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Démarrage



Année 1



Année 2



Année 3

* Stock initial

* Stock moyen



* Crédit clients

délai moyen de règlement des clients (en nombre de 

jours x montant moyen des ventes T.T.C. par jour).



Sous-total



* Déduire : crédit fournisseur

délai moyen de paiement aux fournisseurs (en nombre 

de jours x montant moyen des achats T.T.C. par jour).



BESOIN EN FONDS DE ROULEMENT



Accroissement

Diminution

                                    

Concours doté de plusieurs prix dont 1 prix de 5.000 €, 1 prix de 4.000 €, 1 prix de 2.000 €, 1 prix de 1000 euros, 1 dotation en matériel d’une valeur de 800 € 
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COMPTE DE RESULTATS PREVISIONNELS



Année 1



Année 2



Année 3

CHIFFRES D'AFFAIRE

Vente de produits finis

marchandises

Prestations de service

Commissions

TOTAL DES PRODUITS

CHARGES

Achats

Matières Premières

marchandises

Fournitures diverses

Emballages

Charges externes

Sous traitance

Loyer

Charges locatives

Entretien et réparation (locaux , matériels)

Fournitures d'entretiens

Fournitures non stockées ( eau, électricité, gaz)

Assurance (Local , véhicule d'exploitation)

Frais de Formation

Documentation

Honoraires

Publicité

Transports

Crédit-Bail (leasing)

Frais postaux, téléphone

Services Bancaires

VALEUR AJOUTEE

Impôts et taxes

Charges de personnel

Rémunérations des salariés

Prélèvement de l'exploitant

Charges sociales de l'exploitant

EXCEDENT BRUT D'EXPLOITATION

* Charges financières

Intérêts des emprunts

produits financiers

* Dotation aux amortissements et provision

Charges exceptionnelles

Impôts sur ;les bénéfices ( cas des sociétés)

TOTAL DES CHARGES

RESULTAT

CAPACITE D’AUTOFINANCEMENT
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BESOINS (durables)



Démarrage

Fin 

année 1

Fin 

année 2

Fin 

année 3

Immobilisations incorporelles

Fonds de commerce

Droit au Bail

frais de 1er établissement

Immobilisations corporelles

Terrains

Constructions

Installations (aménagements)

Véhicule professionnel

Matériel

Mobilier

Autres (préciser)

Immobilisations financières

Remboursement annuel du capital de l'emprunt

Besoin en Fonds de Roulement

(Trésorerie initiale)

TOTAL DES BESOINS



RESSOURCES (durables)



Capitaux propres

Apport personnel

Apport des associés

Emprunts

Emprunts bancaire

Autres emprunts

prêt d'honneur

Autres (précisez)

Capacité d'autofinancement

TOTAL DES RESSOURCES

SOLDE
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Démarrage



Année 1



Année 2



Année 3

* Stock initial

* Stock moyen



* Crédit clients

délai moyen de règlement des clients (en nombre de 

jours x montant moyen des ventes T.T.C. par jour).



Sous-total



* Déduire : crédit fournisseur

délai moyen de paiement aux fournisseurs (en nombre 

de jours x montant moyen des achats T.T.C. par jour).



BESOIN EN FONDS DE ROULEMENT



Accroissement

Diminution
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Dossier téléchargeable sur le site de la Maison de l’Emploi et de la Formation Loire Sud :

www.mdef-loire-sud.fr

Dossier à retourner impérativement par courrier en indiquant précisément sur l’enveloppe :

Prix 2010 du jeune créateur ou repreneur d’entreprise en Loire Sud

A l’attention de Bertrand CLAUZIER

MIFE Loire Sud 

Maison de l'Emploi

18 avenue Augustin DUPRE

42000 Saint-Étienne

Date limite de réception : 15 octobre 2010

Les dossiers devront être complétés et signés obligatoirement aux pages 3 et 18. Tout manquement à cette obligation entraînera le rejet du dossier. 

* * * * *


N° dossier : …………    …Dossier envoyé ou remis le : ………………………...  par : ……………


Origine de la demande : MLJ / MDEF / MIFE / Loire Initiative / CCI / CMA /  Pôle emploi /  ADIE   ou autres (préciser) ……………………………………………………….………….


Nom du créateur ou repreneur : …………………………………………………….………….


Raison sociale  et activité : …………………………………………………………………………….……..


Adresse : ……………………………………………………………………………………….…..


Tél. : …………………………………………… Email : …………………………………….……
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FICHE SYNTHETIQUE

DEMARCHES EFFECTUEES DANS LA PREPARATION DU PROJET

	PROFESSIONNELS CONSULTES ET STAGES EFFECTUES
	DATE
	OBJET
	AVIS

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


ARGUMENTS DU CREATEUR POUR SOLLICITER UNE AIDE FINANCIERE

	


Je soussigné(e) ……………………………………………………………………..

1- Déclare sur l’honneur n’avoir encouru aucune condamnation pénale, ni sanction civile ou administrative de nature à m’interdire :

a. L’exercice d’une activité commerciale ou artisanale

b. Les fonctions de Gérant ou d’Administrateur de Société

2- Et certifie sur l’honneur que les informations données sont sincères et exactes.

Fait à ……………………..……….   le …………………………..
  Signature :

LE PORTEUR DE PROJET

	Nom :
	Prénom :


Adresse :

	 Personnel :
	Fax personnel :


Date et lieu de naissance :

Nombre d’enfants et âges : 

	SITUATION PROFESSIONNELLE AVANT L’INSTALLATION



	 Salarié


	 Demandeur d’emploi

(préciser la durée)


	 Autre (préciser)

	
	
	


Parcours professionnel : (vous pouvez joindre un CV)

	Formation initiale (libellé, date, lieu, diplômes) :




	Stages (organisme, période, lieu, objectifs) :




	Expériences professionnelles (employeur, domaine d'activité, fonction, dates de début et fin, lieu)




Avez-vous déjà été chef d’entreprise ?

oui

non
     

Si oui, avez vous déposé le bilan ?


oui

non
  
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Nom de l’expert comptable

 

: 

 

 

 

 

 

 

EXPLOITANT(E)

 

CONJOINT / CO

-

GERANT

 

NOM

 

Prénom

 

Année de naissance

 

 

 

Régime matrimonial

 

Nombre d’enfants à charge

 

 

 

PATRIMOINE

 

EXPLOITANT(E)

 

CONJOINT

 

Adresse

 

 

 

 

 

Nature/surface

 

 

 

 

Date d’acquisition

 

 

 

Estimation

 

 

 

Epargne

 

 

 

 

Revenus actuels

 

 

 

 

Cr

édits privés en cours

 

 

-

 Etablissement Prêteur

 

 

-

 Capital emprunté et 

garantie

 

 

-

 Mensualités

 

 

-

 Fin du crédit

 

 

 

 

 


ASSOCIE - CONJOINT

	Associés : Préciser leur nom et parcours professionnel, et leur rôle dans la future entreprise

Conjoint ou concubin : Indiquer leur nom, parcours professionnel, et leur rôle dans la future entreprise




LE PROJET

Type :


création




reprise



DESCRIPTIF (Activité, Localisation)

	


ORIGINE DU PROJET, CONTEXTE ET MOTIVATIONS

	


Structure juridique envisagée :

	
Entreprise Individuelle



EURL






SARL




	
SNC






SA






autre (à préciser)




Qui en sera le dirigeant ? : 

Répartition du capital pour les sociétés :

	Nom
	Lien de parenté
	Montant
	%

	
	
	
	


REGIME FISCAL :

Date de debut d'activité  :

L’APPROCHE COMMERCIALE

LES PRODUITS OU SERVICES PROPOSES

	


S’AGIT-IL D’UN MARCHE


local





existant





régional




en développement



national




à créer





international






Informations sur ce marché (statistiques, grandes tendances , etc.)

	


L’activité sera-t-elle saisonnière ?
Oui 


Non


Si oui, précisez les périodes de forte activité :

Les clients seront des : 


particuliers


 %

comités d'entreprises
 
      %



entreprises


 %


associations


%



collectivités


 %


autres (à définir)


%

Les concurrents  (nom, localisation, caractéristiques...)

	


 vos points forts par rapport a cette concurrence ?

	


Les fournisseurs ? (nom, localisation, produits et/ou services fournis, conditions de vente : délais de règlement, stock départ, réapprovisionnement, livraison, etc.)

	


Autres partenaires ? (franchise, groupement d'achat, groupement professionnel, chaîne, etc.)

	


LA POLITIQUE COMMERCIALE

Prix de vente et prix de revient

Situation par rapport a vos concurrents 

	


Mode de distribution des produits et services 

	


Moyens de communication et de publicite

	


LES MOYENS MATERIELS ET HUMAINS

LES MOYENS HUMAINS

Qui travaillera dans l'entreprise au départ : 

	Fonction
	Type de contrat
	Nombre de personnes

	
	
	


Embauches prevues par la suite : 

	ANNEE
	Fonction
	Type de contrat
	Nombre de personnes

	
	
	
	


les moyens matériels

Local commercial et technique :

· superficie :


partie commerciale :

m²


atelier :



m²


bureaux - réserves :

m²

· êtes-vous propriétaire ou locataire des murs ?

propriétaire :



locataire :


prix d'achat :



loyer mensuel :







Bail commercial : (durée)

· Date de la dernière visite de l’entreprise par un service d’hygiène ou de sécurité

(D.S.V, D.D.A.S.S., Pompiers ….)

Programme d'investissements d'entreprise sur 3 ans :

ACQUISITIONS

	Description
	Coût d'acquisition (H.T.)

	
	Au démarrage
	Courant de la 1° année
	Courant de la 2° année
	Courant de la 3° année

	PAS DE PORTE

FONDS DE COMMERCE

· Clientèle

· Matériel

PARTS SOCIALES
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	


TRAVAUX ET AMENAGEMENTS

	Description
	Coût d'acquisition (H.T.)

	
	Au démarrage
	Courant de la 1° année
	Courant de la 2° année
	Courant de la 3° année

	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	


MATERIEL ET OUTILLAGE / MATERIEL ROULANT  / MATERIEL DE BUREAU

	Description
	Coût d'acquisition (H.T.)

	
	Au démarrage
	Courant de la 1° année
	Courant de la 2° année
	Courant de la 3° année

	
	
	
	
	

	TOTAL
	
	
	
	


L’ APPROCHE FINANCIERE

Calcul du besoin en fonds de roulement (BFR)

[image: image17.png]



	Rappel des hypothèses
	Nombre de jours

	Durée moyenne de stockage

Conditions de règlement clients :

Conditions de règlement fournisseur :
	                                            Jours d’achats

                           Jours de chiffre d’affaires

                                            Jours d’achats
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COMPTE DE RESULTATS PREVISIONNELS



Année 1



Année 2



Année 3

CHIFFRES D'AFFAIRE

Vente de produits finis

marchandises

Prestations de service

Commissions

TOTAL DES PRODUITS

CHARGES

Achats

Matières Premières

marchandises

Fournitures diverses

Emballages

Charges externes

Sous traitance

Loyer

Charges locatives

Entretien et réparation (locaux , matériels)

Fournitures d'entretiens

Fournitures non stockées ( eau, électricité, gaz)

Assurance (Local , véhicule d'exploitation)

Frais de Formation

Documentation

Honoraires

Publicité

Transports

Crédit-Bail (leasing)

Frais postaux, téléphone

Services Bancaires

VALEUR AJOUTEE

Impôts et taxes

Charges de personnel

Rémunérations des salariés

Prélèvement de l'exploitant

Charges sociales de l'exploitant

EXCEDENT BRUT D'EXPLOITATION

* Charges financières

Intérêts des emprunts

produits financiers

* Dotation aux amortissements et provision

Charges exceptionnelles

Impôts sur ;les bénéfices ( cas des sociétés)

TOTAL DES CHARGES

RESULTAT

CAPACITE D’AUTOFINANCEMENT


Plan de financement à 3 ans :

[image: image19.emf]
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Objet : 

· Récompenser par plusieurs prix en numéraire (5.000 €, 4.000 € ,2.000 €,1000€)
 et par un don en matériel de bureautique (valeur 800€), un ou plusieurs demandeurs d’emplois ou salariés en évolution professionnelle, ayant un projet de création ou de reprise d’entreprise sur le territoire Loire Sud. 

· Promouvoir auprès des publics et notamment des moins de 30 ans la création reprise d’entreprise ou d’activité comme possibilité d’insertion.

1- Définition des critères :

Age : 

Les candidats devront être âgés de 30 ans et 364 jours ou moins au jour de la création de leur entreprise. Néanmoins, il faut être conscient que les créateurs ayant 30 ans et 364 jours ou moins au moment des délibérations du jury (Mardi 9 Novembre) seront priorisés (critère n°7 de la grille d'aide à la décision du jury). Si des candidats sont associés , priorité sera donnée aux dossiers de candidats de -30 ans. 

Situation :

Les candidats peuvent être Demandeurs d’Emploi ou Salariés en évolution professionnelle.

Territoire : 

Loire Sud c'est-à-dire Saint-Étienne Métropole (Vallée du Gier et de l’Ondaine, Saint-Étienne et sa couronne) et le Pilat (cantons de Pélussin, de Saint Genest Malifaux et de Bourg-Argental). Le critère géographique porte sur les projets ou entreprises implantées et non sur l'origine géographique du porteur de projet (exemple de non éligibilité : un stéphanois qui s'implante à Lyon)

Degré d’avancement des projets : 

Le projet devra être avancé, au stade du montage financier, avec une faisabilité avérée et un budget prévisionnel structuré. En accord avec les partenaires, les projets intéressants débutés depuis moins de six mois pourront être examinés. La période d'éligibilité des projets en cours ou ayant débuté est fixée du 15/09/2009 jusqu'au 15/10/2010. (En cas de projets ayant démarré il sera demandé de fournir une pièce justifiant de la création juridique de la structure quelque soit le statut ; attestation de déclaration de statut d'auto entrepreneur,date d'entrée dans une coopérative d'activité de Loire Sud exclusivement,etc.…)

Pour le cas des associations (condition d’éligibilité exigée : ayant au moins un salarié et générant des recettes marchandes hors subventions publiques), copie des statuts, liste du Conseil d’Administration et attestation de déclaration en Préfecture)

2- Dossier et modalités de candidature :

Les dossiers sont disponibles auprès des partenaires du concours et en téléchargement sur le site de la MDEF Loire Sud. :

www.mdef-loire-sud.fr

Les dossiers seront à retourner par courrier, en indiquant précisément les indications suivantes, à :

Prix 2010 du jeune créateur ou repreneur d’entreprise en Loire Sud

A l’attention de Bertrand CLAUZIER

MIFE LOIRE SUD

18 avenue Augustin DUPRE 42000 Saint-Étienne

La date limite de retour des dossiers est fixée au vendredi 15 octobre 2010 à 12h00 (cachet de La Poste faisant foi)

A réception des dossiers par voie postale, la MIFE Loire Sud recontactera chaque candidat pour 

l'en informer et récupérer le format informatique du dossier. Les dossiers manuscrits ne sont pas exclus et feront l'objet d'une numérisation par nos soins.

3- Renseignements :

Renseignements auprès de :

Bertrand CLAUZIER, Chef de projet CITESLAB’ à la MIFE Loire Sud :

par téléphone au  : 04 77 01 33 40 (standard)

par mail à bertand.clauzier@citéslab.fr
4- Calendrier et jury de sélection :

Un premier jury assurera une présélection sur dossier le 21 octobre 2010, puis une deuxième présélection, toujours sur dossier, sera réalisée le 28 octobre 2010 (éventuellement 2nde commission le 02 novembre 2010)

A l’issue de ces présélections, plusieurs dossiers seront retenus pour une audition devant le jury.

Le jury final se réunira le 9 novembre 2010 en journée pour auditionner les 5 à 10 candidats retenus, sur la base d’entretien de 30 minutes (20 minutes de présentation du projet par les candidats, 10 minutes de questions du jury)

5- Prix et remise des prix :

Le jury se réserve le droit d’adapter le nombre et la valeur des prix selon la qualité et le nombre de dossiers présentés. Le jury est souverain dans ses décisions et aucune contestation ne pourra être formulée. Cependant les prix en numéraire de 5.000 € et 4.000 € restent inchangés.

La remise du prix aura lieu le mercredi 1er décembre 2010 à la la Maison de l'Emploi et de la Formation Loire Sud site de Saint Étienne à partir de 17h00.

Les prix en numéraire seront remis sous la forme d’un chèque versé sur le compte du créateur (personne physique) ou de la structure (personne morale), sous condition suspensive et d’affectation aux comptes de leur fonds propres. Les lauréats signeront une attestation pour preuve comptable de remise et d’affectation du numéraire.

6- Clauses de  confidentialité, de réserve et de publicité :

Les partenaires du prix 2010 du jeune créateur repreneur d’entreprise en Loire Sud mettent tous les moyens en œuvre pour garantir la confidentialité des documents remis par le candidat qui ne pourront donc aucunement être transmis à des tiers.

Les partenaires du prix 2010 du jeune créateur repreneur d’entreprise en Loire Sud, se réservent le droit d’écourter, de protéger, de modifier, ou d’annuler le prix si les circonstances les y obligent. Leurs responsabilités ne sauraient être engagées de ce fait.

Les candidats sont informés que le Prix 2010 du jeune créateur-repreneur d’entreprise Loire Sud est susceptible de faire l’objet d’une communication écrite et visuelle mentionnant l’identité du lauréat du prix.

Les candidats retenus se doivent de présenter leur projet devant le jury lors des auditions et d’être présents lors de la remise des prix. Ils doivent également pouvoir fournir toutes pièces que le jury suggéra utile avant les délibérations.

Les candidats lauréats s’engagent à participer aux actions de communication d’un prix, actions limitées néanmoins à d’éventuelles conférences ou réunions de présentation de leur projet ou/et de promotion de la création d‘entreprise. Ces présences resteront néanmoins très limitées (2 à 3). La présence des lauréats est indispensable lors de la remise des Prix.

Si les candidats lauréats ont bénéficié d'un dispositif d'accompagnement, il pourra être fait mention de celui-ci dans les actions de communication du Prix 2010. Toute omission de déclaration par le candidat d'un dispositif ne saurait engager la responsabilité des partenaires du prix 2010 du jeune créateur repreneur d'entreprise en Loire Sud vis à vis des maîtres d'ouvrage de celui ci.

Je soussigné(e) ……………………………………………………………………..

Attester avoir prix connaissance du présent règlement et en accepter toutes les conditions sans exception.

Fait à ……………………..……….   le …………………………..
  Signature :

Dossier de candidature et règlement du 








Prix 2010 du jeune créateur ou repreneur d’entreprise en Loire Sud
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Prix 2010 du jeune créateur ou repreneur d’entreprise en Loire Sud
































�	 Le jury se réserve le droit d’adapter le nombre et valeur des prix selon la qualité et le nombre de dossiers présentés. Le jury est souverain dans ses décisions. Cependant les prix en numéraire de 5.000 et 4.000 € restent inchangés. Dans l’esprit de la MDEF Loire Sud , les dotations des prix sont mutualisables et n’ont pas pour objectif de distinguer une structure parmi d’autres selon les apports respectifs.
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BESOINS (durables)



Démarrage

Fin 

année 1

Fin 

année 2

Fin 

année 3

Immobilisations incorporelles

Fonds de commerce

Droit au Bail

frais de 1er établissement

Immobilisations corporelles

Terrains

Constructions

Installations (aménagements)

Véhicule professionnel

Matériel

Mobilier

Autres (préciser)

Immobilisations financières

Remboursement annuel du capital de l'emprunt

Besoin en Fonds de Roulement

(Trésorerie initiale)

TOTAL DES BESOINS



RESSOURCES (durables)



Capitaux propres

Apport personnel

Apport des associés

Emprunts

Emprunts bancaire

Autres emprunts

prêt d'honneur

Autres (précisez)

Capacité d'autofinancement

TOTAL DES RESSOURCES

SOLDE
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